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Accordo Enav-Leonardo
per una strategia comune
Sui mercati esteri

Controllo di volo

Forniranno hardware e
know how sul traffico aereo
Focus sul Medio Oriente

Laura Serafini

Enav comincia a declinare la nuova
strategiaperlacrescita nel settorenon
regolato in vista della presentazione
del piano industriale su questo seg-
mentodibusiness che sarapresentato
giovediaMilano. Lasocietaguidatada
Pasqualino Monii ha siglato jeri un
memorandum ofunderstandingcon
ilcondirettore generale diLeonardo,
Lorenzo Mariani, finalizzato amette-
reapunto una strategia per vendere
prodottie serviziinmodo congiunto
nel campo della gestione del traffico
aereo,l’'Air TrafficManagement. L'ac-
cordopuntapartnershipindustrialee
commerciale per lo sviluppo di un
portafoglioditecnologie esistemiad
altovalore aggiunto nel campodella
gestione del traffico aereo. Nel peri-
metro dell'intesa, della durata di 24
mesi, rientraanchel'offertadiservizi
congiunti: dalla formazione del per-
sonale operativo, alla validazione di
nuovisensori, finoalladefinizionedi
proceduredivolo.Ilsistemadegliac-
cordi e delle partnership con altri
grandiplayerindustrialisaraproba-
bilmente alla base della strategia al-
TI'esterodiEnay.L'idea dibase delMoU
siglatotraEnayelLeonardoérendere
complementari le competenze dei
duepartner permuoversisui mercati
internazionali con unprodottounico
per quanto riguarda il controllo del
trafficoaereo che contengasialaparte
disistemihardware, softwareeradar
(Leonardo)sialapartediconsulenza
aeronautica, disegnodelle rotte, pro-
cedure di volo, formazione dei con-
trollori e sensori meteo (gruppo
Efay).1 prodottidelle due societaso-

nocomplementariealivellointerna-
zionale pochipaesial mondopossono
vantareunagrandeindustriadel set-
toreeal contempounservice provider
giamoltoattivoall’estero.L’attenzio-
neépuntatasueareegeografiche co-
meilMedioOriente,doveitassidicre-
scitanelsettore sonoelevati.ll2023¢
statoun annorecord perl'andamento
deltrafficoaereoed éprevistounau-
mentoalivelloglobaleanchenel 2024
€2025.Inpaesicome Arabia Saudita,
Qatar, Emirati Arabi, doved’altrocan-
toPasqualino Moniti si¢ recato nelno-
vembre scorso, la domanda di voli
cresce in modo esponenziale. Di re-
cente Enay ha vinto una commessa
perlaconsulenza perimondialidical-
cio in Qatar e poi il contratto é stato
ampliatoad altreattivita sullaforma-
zione, suldisegnodellerotte divoloe
sulla consulenza. Con il MoU siglato
ieri nuovi orizzonti possono aprirsi.
Certo, competitor internazionali di
Loenardo molto forti a livello indu-
striale cisono: Indra(Spagna)e Thales
(Francia). Ma siaspagnoli che francesi
nonhannounservice provider come
Enay che venda altri servizi legati al
controllo di volo. A livello di service
providereéfortel'inglese Nats, manon
haunpartner industriale forte come
Leonardo. «Il nostro obiettivo € svi-
luppare sinergicamente capacita e
competenze tradueeccellenzeitalia-
ne per fornire ai potenziali clienti si-
stemi con elevate prestazioni. Questa
firma getta le basi per poter massi-
mizzareil contenuto produttivoein-
gegneristicodelledue organizzazioni
e della filiera nazionale», ha detto
Monti. PerMariani «EnaveLeonardo
sidedicanodaanniall’innovazionee
allosviluppotecnologico per miglio-
rarel’efficacia, la sicurezzael'affida-
bilita complessive delleinfrastrutture
e dei sistemi di gestione del traffico
aereo. Con con questo nuovo impe-
gno, vogliamo potenziare questi
obiettivi e costruire insieme modelli
innovativi di business con una forte
impronta internazionale».
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Memorandum of understanding. Pasqualing Mant, ad di Enay (a sinistra)
e Lorenzo Mariani, condirettore generale di Leonardo

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - DS1031 - S.10777 - L.1603 - T.1633



